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y memoria en El eternauta

La historia de una obra arquitectonica
que nunca paso desapercibida


https://www.instagram.com/caviplan_/

GANAR EN
CALIDAD DE VIDA.

Y LLEVAR UNA V
MAS SUSTENTAB

Para nosotros esta es una prioridad. Detras de cada vidrio
que se produce, la sustentabilidad estd presente. Para que
cuando mirés por una ventana, veas un futuro mucho mejor.

\

VASA

‘ I CONSTRUIMOS
SUSTENTABILIDAD

VASA se compromete a colaborar en la creacion de una sociedad mas sustentable a través de: la provision de productos y servicios de alta
calidad y seguros; laimplementacién de politicas que contribuyan a la disminucion de emisiones; y la promocion de una economia circular.

vasa.com.ar | @ o

LA DIFERENCIA
ENTRE DOBLE VIDRIO Y
DOBLE VIDRIO CON BLINDEX

=== SEGURIDAD, AHIi RADICA LA DIFERENCIA. \
PONE BLINDEX Y GARANTIZALE A TUS CLIENTES
LO MEJOR EN SEGURIDAD.

SIMPLE O DOBLE, BLINDEX ES BLINDEX.

/

006

www.blindex.com.ar

EXIGI SIEMPRE LA MARCA BLINDEX

EN LOS VIDRIOS DE TUS OBRAS

POLITICA DE SUSTENTABILIDAD: Blindex se compromete a colaborar en la creacidon de una sociedad mas sustentable a través de la implementacic
de politicas internas gue contribuyan a la disminucién de emisiones y la promocién de una economia circular


http://blindex.com.ar
http://vasa.com.ar
http://www.blindex.com.ar

SOIMCIONES
Soluciones para Suotentaerb

todo tipo de EN CRISTAL
procesos en vidrio

@ FDS Glass
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VIORIOS PIAZZE

Fds Glass es representante exclusivo de
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©) news@fdsglasscom (B USA:+1(954) 8423694 ) @FDSglass ) www.fdsglass.com
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INSUMOS PARA DVH

{#> Ahorro Energético

¢{CALIDAD O PRECIO?
Mejor los dos

Cuando elijas insumos para DVH, no sacrifiques nada.
En BestChem, trabajamos con marcas lideres
y garantizamos la mejor calidad del mercado
al mejor precio.

El DVH KALCIYAN

AHORRA el 50% (IiEeI\IijERGiA

UTILIZADA PARA CALEFACCION Y
REFRIGERACION DE LOS HOGARES.

:8-0
o | & ® |
, AISLACION
Pr = HB. Fuller | [ KOMMERLING EFICIENCIA ; .
Lbestmakina i ENERGETICA TERMOACUSTICA SEGURIDAD TECNOLOGIA
web

WWW.KALCIYAN.COM.AR

Seguinos o @ @ o

¥ © @ in /bestchemsa www.bestchem.com.ar ‘m

@ +54 9 11 3581-7518 ventas@bestchem.com.ar ST T R PRSI Y

C, ]
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https://bestchem.com.ar
https://www.kalciyan.com.ar
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un Vidrio Seguro

es nuestra responsabilidad.

VIDRIOS
SEGUROS

TODO VIDRIO CON
SUPERFICIE MAYOR A

1.50 m2

DEBE SER UN VIDRIO SEGURO
PARA LAS PERSONAS,

con el fin de evitar accidentes y
roturas indeseadas.

Vigencia a partir del 1de enero 2022.

| —

;Cuales son los vidrios seguros?

Se define como Vidrio Seguro para las personas al vidrio Templado y/o
Laminado con PVB, o la combinacién de ambos, y que cumpla con los requisi-
tos establecidos en la Norma IRAM 12.556 “Vidrios seguros para las personas”.

EN EL CASO DE DVH Y TVH DE MAS DE 1,50 M2 DE SUPERFICIE,

AMBAS CARAS DEBEN SER MATERIALIZADAS CON VIDRIOS SEGUROS.

www.caviplan.org.ar | Tel : 4826 - 3348 /4825 - 9008 | Email: caviplan@caviplan.org.ar
Av. Santa Fé 3312 - piso 14° (1425) - Capital Federal - Argentina| @& caviplan_

Nueva resolucion CAVIPLAN

MarceloTrento

VIDRIOS

UNA FAMILIA, UN EQUIPO

UNA TRAYECTORIA
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m ekoglass
& Doble Vidrio Aislante

@ Rosario
Calle 1710 N° 3570, S2009FDF
Rosario, Santa Fé

AL (0341) 457-0929

@ (0341) 156-249274

B3 ventas@marcelotrento.com.ar

Vidrios Decd

Q@ Marcos Juarez
Calle 5 Lote 13, X2580
Parque Industria Marcos Judrez, Cordoba
. (03472) 427-180
(O (03472)153-0321
B4 ventasmj@marcelotrento.com.ar

@ www.marcelotrento.com.ar


http://www.brocanellisa.com
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SOUTH AMER

Multitech

Innovacion en perfiles Warm Edge
para DVH de alto rendimiento

A

BENEFICIOS:

Alta performance con Ruptura de Puente Térmico (RPT).
Mejora un 15% la eficiencia energética de un DVH,

Brinda confort interior superior.

Ahorro de energia en calefaccion y refrigeracion.
Disminuye el efecto de condensacion en el vidrio interior.

Ideal para el mercado de refrigeracion gracias a su maxima
aislacion.

FENZI ARGENTINA S.A.
Otero 140 (C1427BMD) Escanea el QR y obtené
Ciudad Autonoma de Buenos Aires, Argentina i\@ L"Jii?éi‘ﬁfnﬂﬂms

Tel: +54 11 4856 1700
fenzi@fenzisouthamerica.com

www.fenzisouthamerica.com .
Seguinos: ¥ (@ @ in

FDS Glass

Corporation

LINEAS PARA
DOBLE VIDRIO

* Automatizacion a su medida

- Distintos tamafios y configuraciones
disponibles hasta 3300 x 7000 MM
con llenado de gas automatico

« Calidad comprobada

- Repuestos de fabrica
Butiladora

Asistencia Técnica Autorizada
" jAhora en Argentina!

Robot sellante bicomponente

Llenadora de
sales automatica

Bomba
bicomponente

Linea con lavadora y prensas verticales

Fds Glass Corporation

I_ IJI A NG Representante exclusivo de Lijiang para América Latina

GL

ASS & sales@fdsglass.com f @FDSglass
— & USA: +1(954) 842 3694 & www.fdsglass.com



https://www.fenzisouthamerica.com/pin_anticorr.php
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LA CASA DE LOS CRISTALES Dot Vi et

En La Casa de los Cristales, e = o
todos nos sentimos en casa. e L
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PLANTA DOBLE Y PLANTA TEMPLADO / S
DISTRIBUCION TRIPLE VIDRIADO LAMINADO / LAMINADO :
HERMETICO TEMPLADO

No es una politica de Recursos Humanos, es una vision de vida.
Acompanar el crecimiento laboral y personal de nuestros
colaboradores, es el principal objetivo, que elijan quedarse

en La Casa de los Cristales, nuestro mayor orgullo.

o Mariano Moreno 4276 o Reconguista 2585 o Le Corbusier 233
O 12182-2729 fO 116850-7666 (O 115416-3260
ventas@cristalesnorte.com dvh@cristalesnorte.com templados@cristalesnorte.com

Parque Industrial de Olavarria. www.lacasadeloscristales.com lacasadeloscristales.in

Sector 2, Calle 102 Nro 6300 info@lcdlc.com.ar f lacasadeloscristales.fb - é‘
CP. 7400 Olavarria. Bs. As. Argentina +54 (02284) 670800 VASA | Q»Q
Al S J Qé WWW.CRISTALESNORTE.COM cristalesnorte



http://herrajesmi.com.ar/public.ashx?frenos-fr-130
https://www.lacasadeloscristales.com
http://www.cristalesnorte.com

10 ANOS DE
GARANTIA

+2.000.000

DE VENTANAS INSTALADAS
EN TODO EL PAIS.
+25 ANOS DE TRAYECTORIA.

RAYECTORIA

L]
s ESPONSABILIDAD

|

n

|Z| X PERIENCIA
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¢Por qué somos el mejor DVH del mercado?

- Tecnologia Warm Edge: la mayor aislaciéon térmica.
- 10 afnos de garantia.
- Cobertura en todo el pais.

-
I -
e Av. Marquez 6151

Loma Hermosa | Pcia. de Bs.As.

Tel.: 5411-4769-1011/1311

www.trentovidrios.com.ar

climanet

,~ Doble Vidrio Hermético

() SLAYy 290 Quahék


https://www.trentovidrios.com.ar

SISTEMAS PARA
EI VERATEC ccriirasoerve

FA v’ C U R CALIDAD YZESSROI;ES

CRISTALES DEL AUTOMOTOR

BFA JV/ C U “

5 DEL dﬂroygrok

FABRICA DE VIDRIOS
LAMINADOS Y TEMPLADOS

RENOVA TUS ABERTURAS SIN OBRA e : :

web
P R I MAVE RA . DISTRIBUCION A VELOCIDAD Y PRECISION ASESORAMIENTO

TODO EL PAIS , DE ENTREGA j ESPECIALIZADO

La estacion perfecta para que la naturaleza sea parte de tu hogar

web

g FENSTECH

ventas@fenstech.com.ar
WSP:+54 9 11 3581 7515

EutE

(]
f ° in Cérdoba | Admin. y Fabrica Av padre Claret 5840 | (+54) 3543 42-2220

[fenstechveratec
www.fenstech.com.ar

Bs. As. | Centro de Distribucion Munro Center, Av, Carlos Calvo 2967,
Carapachay, Provincia de Bs, As. | Tel 11 7079-6050

favicur.com.ar


https://bestchem.com.ar
https://www.favicur.com.ar

Periodo 2025/ 2027 Comision revisora
de cuentas:
Ernesto Staszkiw,

Alfredo Bianchi

Vocales titulares:
Marina Brocanelli,
Lorena Piazze,
Tomas Glatstein,
Esteban Monaco

Asesor legal - laboral:
Estudio Moltedo
Presidente:
Marcelo Trento Asesores:
Gustavo Arona,
Daniel Levacic,
Sebastian Vallese,

Nestor Ferrando

Comision revisora de
cuentas suplente:
Esteban Avilés

Vipresidente:
Marcelo Kalciyan Vocales suplentes:
Mauricio Fontela,
Secretario: Sebastian Trento
Pablo Gaynecotche Asesor contable:

Estudio Liguori y asoc.

; Av. Santa Fe 3312 Piso 14 (1425)

Buenos Aires Republica Argentina
Tel. 4826-3348 4825-9008

Coordinador General
Facundo Graziani

Fundada en setiembre de 1979 Auspicia

Es una publicacion de la Camara del CAVIPLAN

Vidrio Plano y sus Manufacturas de Registro Nacional de la Propiedad
la Republica Argentina. Intelectual N° 280.593 Editor de contenidos
Se distribuye entre vidrieros del pais Marca Registrada N° 1.848.924 Ezequiel Verta

y del exterior, profesionales de la

construccion, arquitectos, entidades Director

y organismos técnicos. Marcelo Trento

Toda mencién no incluida en los
espacios publicitarios responde

a las opiniones de los autores. Se
prohibe la reproduccion de cualquier
parte del contenido,

sin la autorizacion del editor.

Fabrlca de crerrapuertas hldraullcos WWW. merrapuertasphs com - (011) 4230-4051 - 15-2649-5673
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LA INICIAL
DE TODO
LO QUE SOMO

¢Sabés por qué en Crystalcord

nos enorgullece tanto nuestra firma?
Porque ademas de ser la inicial de nuestro
nombre es la inicial de nuestros valores,
como nuestra calidad, compromiso, calidez,
cercania, capacidad, coraje, crecimiento,

y por supuesto, de nuestra querida Cérdoba.
La letra C es la inicial de todo lo que somos.

CRYSTALCORD

ekoglass
ELNGMBH: oe. cosLEVIDR FABRICA DE VIDRIOS PROCESADOS

-


https://www.favicur.com.ar
http://cierrapuertasphs.com

Una nueva Asamblea General
Ordinaria, camaraderia y dialogo

Tal como lo establece el estatuto de nuestra
institucion, el pasado 20 de agosto celebra-
mos la Asamblea General Ordinaria. El evento
se realizoé en el restaurante Estilo Campo. Como
imaginabamos, el encuentro volvié a ser mucho
mas que una instancia formal;, ademas de pre-
sentar balances y renovar autoridades, fue tam-
bién un espacio de dialogo y camaraderia entre
colegas que compartimos la pasién por el vidrio.
En este marco, quiero comenzar agradeciendo
en primer lugar a todos los miembros de la comi-
sién directiva de CAVIPLAN, que dejan sus em-
presas y se toman el tiempo para dedicarse a la
camara, siempre con la conviccidon de que ese
esfuerzo es en beneficio del bien comun. Tam-
bién deseo agradecer a todos los socios, por la
confianza puesta en nosotros como comision di-
rectiva y en mi particularmente como presidente.
Como siempre me gusta decir, presidir nuestra
querida camara no es un trabajo para mi, es un
orgullo y un honor. No se trata solo de cumplir un
rol, sino también de honrar una tradicion familiar
que lleva muchos anos en este rubro.

Ademas de un célido encuentro gastrondmico,
la Asamblea fue una jornada en la que pudi-
mos intercambiar ideas, experiencias y proyec-
tos que nos impulsan a seguir creciendo. En
ese clima de cercania, también resaltamos la
incorporacién de nuevas generaciones a la co-
mision directiva, un paso esencial que asegura
continuidad, innovacioén y energia renovada para
el futuro de nuestra institucion. A continuacion,

20 vidriotecnia

detallaré la conformacién de la nueva comision
directiva para el periodo 2025-2027: Presidente,
Marcelo Trento; Vicepresidente, Marcelo Kalci-
yan; Secretario, Pablo Gaynecotche; Vocales ti-
tulares, Marina Brocanelli, Lorena Piazze, Tomas
Glatstein, Esteban Moénaco; Vocales suplentes,
Mauricio Fontela, Sebastian Trento; Comision re-
visora de cuentas titular, Alfredo Bianchi, Ernesto
Staszkiw; Comision revisora de cuentas suplen-
te, Esteban Avilés

Por otro lado, entre el 3 y el 6 de septiembre par-
ticipamos de Glass South America, una feria que
relne a los principales referentes del vidrio de
toda Latinoamérica: fabricantes, procesadores,
clientes y proveedores.

En el marco de la feria se llevd a cabo una reu-
nion de ACAVIME, la camara que agrupa a las
distintas camaras del vidrio del Mercosur. Fue
una excelente oportunidad para intercambiar opi-
niones, visiones y experiencias acerca de nues-
tro rubro en la regiéon. Asimismo, aprovechamos
la ocasion para visitar los distintos stands de la
feria, una actividad a la que asistimos todos los
que viajamos y que resulté muy enriquecedora.
Ademas, pudimos tomar contacto directo con
varios proveedores del sector, compartiendo con
ellos reuniones y cenas que fortalecieron nues-
tros lazos y nos permitieron planificar proyectos
en conjunto.

Por otro lado, el préximo mes se llevara a cabo
una nueva etapa del Proyecto de Instaladores
Certificados. Al igual que en las ediciones ante-

riores, la modalidad sera online, lo que nos per-
mite llegar a profesionales de diferentes puntos
del pais y de la region. Esta iniciativa —que ya
ha tenido una gran convocatoria en instancias
pasadas— busca brindar herramientas técnicas
y tedricas que eleven el estandar de calidad en
las instalaciones de vidrio, fomentando la capa-
citacion continua y el desarrollo de nuestro sec-
tor. Confiamos en que cada vez mas personas
se sumen, ya que la formacion es la clave para
lograr un crecimiento sostenido y una mayor pro-
fesionalizacion de nuestra industria.

Por otro lado, quiero destacar la enorme respon-
sabilidad que tenemos como sector en seguir
impulsando el uso de vidrios seguros, respetan-
do siempre las normas establecidas. Estas nor-
mas no son un simple requisito burocratico: son
la garantia de que los productos que llegan a las
obras, viviendas y espacios publicos cumplen
con los mas altos estandares de seguridad y ca-
lidad. El vidrio es un material noble, versatil y fun-
damental en la construccion moderna, pero solo
adquiere su verdadero valor cuando se utiliza de
manera responsable, cumpliendo con la normati-
va técnica vigente. Desde CAVIPLAN seguimos
trabajando para que cada socio, cada profesio-
nal y cada cliente final comprendan la importan-
cia de esta tarea colectiva: proteger a las perso-
nas, jerarquizar nuestra industria y construir un
futuro mas seguro y confiable para todos.

Como siempre decimos desde CAVIPLAN, la
Camara esta abierta a escuchar nuevas pro-
puestas y atender las inquietudes de todos los
actores de nuestro sector. Bajo esa premisa, la
proxima reunion de Comision Directiva se lleva-
ra a cabo en la ciudad de Cérdoba, el proximo
16 de octubre. Esta convocatoria no es solo para
nuestros socios, sino también para todos aque-
llos vidrieros, carpinteros y abertureros que quie-
ran sumarse y participar. Creemos que el creci-
miento de nuestra industria se construye con la
voz de todos, y cada encuentro es una oportuni-
dad para compartir experiencias, debatir ideas y
seguir fortaleciendo la cadena de valor del vidrio
plano en la Argentina.

Por ultimo, quiero hacer llegar, en nombre de
toda la comision directiva, un saludo y acompa-
Aamiento muy especial a la familia Brocanell,
que esta atravesando un duro momento.

Marcelo Trento
Presidente de CAVIPLAN

vidriotecnia 21
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Un ano mas, se llevo a
cabo el encuentro que
trasciende las formalidades

. El pasado 20 de agosto, la Camara Ar-
gentina del Vidrio Plano (CAVIPLAN) lle-
vé a cabo su Asamblea Anual en el tradicio-
nal restaurante Estilo Campo, en la Ciudad de
Buenos Aires, tal como sucede cada afio.
El encuentro comenzd puntualmente a las
12:30, con las palabras de bienvenida de
Eduardo Arrugarena, gerente de la camara,
quien agradecio la presencia de todos los aso-
ciados y explicdé que se daria inicio a la parte
formal de la jornada, tal como establecen los
estatutos.
Durante este primer tramo se presenté el ba-
lance del periodo, que fue puesto a conside-
racion de los asistentes y aprobado por una-
nimidad. El contador Horacio Macagno estuvo
presente para responder las consultas técni-
cas que pudieran surgir.

Posteriormente, se procedié a la renovacién
de autoridades, un proceso que se realiza
cada dos afos. En esta oportunidad, Enrique
Palmucci presento la lista propuesta para el
periodo 2025-2027, que fue sometida a vota-
cion y aprobada por los presentes.
Concluidas las formalidades, los asistentes
compartieron un almuerzo que, mas alla de lo
gastronémico, se transformo en un espacio de
camaraderia y reflexion sobre el futuro de la
industria. Fue un momento propicio para inter-
cambiar ideas, debatir proyectos y fortalecer
los vinculos entre colegas unidos por la misma
pasion: el vidrio.

Antes del brindis de cierre, el presidente Mar-
celo Trento dirigié unas sentidas palabras en
las que agradeci6 a todos los socios, especial-
mente a quienes integran la comision directiva,




por su compromiso y dedicacién. Subrayo que
el esfuerzo colectivo busca siempre el bien co-
mun del sector, con el objetivo de promover un
mercado en el que cada vez se pueda ofrecer
vidrio de mejor calidad en nuestro pais.

En su mensaje, Trento también hizo un repa-
so de las principales acciones que CAVIPLAN
viene desarrollando, destacando iniciativas
como la campana «Vidrio Seguroy, el Proyecto
de Instaladores Certificados y las proximas ac-
tividades que se llevaran adelante. Asimismo,
menciond la organizacion de la participacion
institucional en Glass South America, feria in-
ternacional que conté con la presencia de una
comitiva de asociados en representacion de la
industria nacional.

De manera especial, el presidente resalto la

24 vidriotecnia

incorporacion de gente joven a la comision di-
rectiva, sefalando que es un aspecto esencial
y vital para el futuro desarrollo de la Camara.
«La llegada de sangre nueva asegura continui-
dad, innovacion y el compromiso de las gene-
raciones que acompafaran el crecimiento del
sectory, expreso.

Finalmente, el vicepresidente Marcelo Kalci-
yan tom¢é la palabra para ratificar los concep-
tos expresados por el presidente, agradecer
nuevamente la presencia de todos los partici-
pantes y proponer un brindis en nombre de la
camara. Entre aplausos y buenos deseos, se
dio cierre a una jornada que, mas alla de cum-
plir con sus obligaciones estatutarias, reafirmo
el espiritu de unidn y cooperacion que carac-
teriza al sector.

SECURITY
GLASS

Q Muscariello 885. Parque Industrial, Junin.

. (236) 4538929

)

DECORACION

& www.lpvidrios.com.ar
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CAVIPLAN, presente y pisando fuerte en Glass South America 2025

Socios y autoridades de nuestra
camara participaron activamente
de la gran feria del vidrio de la region

La ciudad de San Pablo volvié a ser el epi-

centro de la industria del vidrio con una
nueva ediciéon de Glass South America, la feria
que cada dos afios reune a fabricantes, proce-
sadores, instaladores, arquitectos y profesio-
nales de la region y el mundo.
Durante cuatro dias, miles de visitantes reco-
rrieron los pabellones para conocer de prime-
ra mano las ultimas tendencias en maquinaria,
equipos, productos y soluciones tecnoldgicas
gue marcan el rumbo de nuestro sector. La fe-
ria es reconocida no solo por la magnitud de
su convocatoria, sino también por su capaci-
dad de mostrar la evolucién de la industria en
temas clave como la eficiencia energética y la
sustentabilidad, con un fuerte foco en:
Vidrios de control solar, bajo emisivos y de al-
tas prestaciones.
Automatizacion de procesos, con nuevos equi-
pos que optimizan tiempos y mejoran la preci-
sion en el corte, templado y laminado.

Seguridad y normativa, con presentaciones
de productos que cumplen los mas altos es-
tandares internacionales.

Tendencias arquitectonicas, que confirman al
vidrio como un material central en el disefio
contemporaneo.

En este marco, CAVIPLAN tuvo un rol funda-
mental, ya que organizé y coordiné todo el via-
je para que una delegacion de representan-
tes pudiera estar presente en Brasil. Gracias
a esta iniciativa, empresarios y socios tuvieron
la posibilidad de participar de una experiencia
Unica de actualizacién, intercambio y proyec-
cion hacia el futuro. Entre los asistentes se
destacé la presencia de su presidente, Mar-
celo Trento, quien ademas de recorrer la fe-
ria y visitar a empresas proveedoras, mantuvo
una reunion institucional con ACAVIME y con
representantes de las camaras del Mercosur.
Este encuentro fue una valiosa oportunidad
para reforzar la integracion regional, intercam-




biar diagnosticos comunes y plantear estrategias
de cooperacion en torno al desarrollo de la indus-
tria del vidrio plano.

La organizacion del viaje por parte de CAVIPLAN
refleja su compromiso con acercar a sus asocia-
dos a los grandes centros de innovacion de la
region, asegurando que la industria argentina se
mantenga a la vanguardia de las tendencias glo-
bales.

Quienes formaron parte de la delegacion coinci-
den en que Glass South America fue mucho mas
que un recorrido por stands y lanzamientos. Fue,
sobre todo, un espacio de encuentro y camara-
deria: colegas que comparten las mismas inquie-
tudes, empresarios que enfrentan desafios simi-
lares, y técnicos que suefian con el mismo futuro
de innovacion para el vidrio en la region. En ese
sentido, la feria dejé también un saldo humano
muy positivo: momentos de charla distendida, de
intercambio de experiencias y de fortalecimiento
de vinculos entre empresas socias y colegas de

distintos paises. Un recordatorio de que el creci-
miento de la industria depende tanto de la tecno-
logia y la inversion, como de la colaboracion y el
trabajo conjunto.

El balance de la participacion fue altamente
positivo. Los representantes de CAVIPLAN re-
gresaron con nuevas ideas, contactos estraté-
gicos y la certeza de que estar presentes en
este tipo de encuentros es fundamental para
mantener a la industria argentina en sintonia
con el mundo. Glass South America 2025
volvio a demostrar que el vidrio no es solo
un insumo, sino un protagonista central de
la arquitectura contemporanea, la innovacion
constructiva y la eficiencia energética. Para
CAVIPLAN, participar de esta edicion signifi-
c6 reafirmar su compromiso con la integracion
regional, con el desarrollo de la industria del
vidrio plano en la Argentina y con el acompa-
Aamiento permanente a sus socios en la bus-
queda de nuevas oportunidades.
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Kalciyan, en Glass South America

con su impresora digital sobre vidrio

Colegas y visitantes pudieron ver demos-

fraciones de la nueva adquisicion
Kalciyan Tecnologia del Vidrio participé de
Glass South America, el encuentro mas im-
portante del sector en América Latina, que se
llevé a cabo en San Pablo, Brasil.
En esta edicion, la empresa fue invitada a su-
marse al stand de Tecglass, donde organizo
un meet point exclusivo con clientes y colegas
de la region. Alli se realizaron demostraciones
en vivo del funcionamiento de la nueva im-
presora digital sobre vidrio, recientemente
adquirida y que arribara a la planta de Pilar en
noviembre.
La impresora permitira ofrecer al mercado ar-

gentino soluciones personalizadas de im-
presion directa sobre vidrio, ampliando las
posibilidades de disefio arquitectonico, deco-
racion y comunicacion visual.

«Glass South America se ha convertido en un
espacio estratégico de relacionamiento. Po-
der mostrar alli la tecnologia que pronto estara
operativa en Argentina refuerza nuestro com-
promiso con la innovacién», remarcoé Daniel
Carruthers, gerente comercial.

Con esta incorporacion, Kalciyan suma una
nueva herramienta que complementa al hor-
no de vidrio curvo, consolidando su liderazgo
en soluciones avanzadas para la arquitectura
moderna.

Arevansy B

3



0
0
0
-
>
c
o

o
>
0

5
.
0

T

Fenzi Group concluyo
con éxito su participacion
en Glass South America 2025

Innovacién, calidad y cercania con los clientes

marcaron la participacion del grupo
Con gran convocatoria y multiples encuentros es-
tratégicos, Fenzi Group cerré una nueva participa-
cion en Glass South America 2025, la feria mas
importante de la industria del vidrio en Latinoamé-
rica, realizada en el moderno recinto Distrito An-
hembi de San Pablo.
Durante los cuatro dias, el stand E02-B se convirtio
en un punto de referencia para fabricantes, profe-
sionales y aliados del sector que se acercaron a
conocer las Ultimas soluciones en doble vidriado
hermético (DVH) y tecnologias warm edge desa-
rrolladas por la compania.
«Fueron dias de muchisima actividad. Recibimos
a una gran cantidad de clientes que se interesa-
ron por nuestros productos y por debatir sobre ten-
dencias del mercado, nuevas tecnologias y, sobre
todo, acerca de esas diferencias de calidad que no
siempre son visibles a simple vista, pero que son
decisivas al momento de fabricar un DVH confia-
blex, destacd Sebastian lachini, sales manager.

lachini subrayé la importancia de poner sobre la
mesa conceptos como la resistencia mecanica,
la tasa de transmision al vapor de agua y de
gas, la dureza final del sellador, la microper-
foracion y soldadura de los espaciadores, asi
como la adsorcién del tamiz molecular y la va-
lidaciéon mediante ensayos en planta. «Son estos
factores los que determinan la verdadera perfor-
mance de un DVH y los que marcan la diferencia
entre un producto durable y uno que compromete
la reputacion del fabricante», concluyd.

A su vez, Daniel Romano, gerente comercial,
resaltd: «El balance de esta edicién fue extrema-
damente positivo, incluso superando nuestras ex-
pectativas. Tuvimos la suerte de recibir a muchos
clientes de Argentina y de toda la region, con quie-
nes pudimos intercambiar ideas y experiencias.
Como es habitual, nuestro stand se convirtié en un
punto de encuentro para quienes utilizan nuestros
productos, y estamos profundamente agradecidos
por ello. Seguimos elevando la vara, tanto en la ca-
lidad de nuestras soluciones como en el servicio

posventa que brindamosy». Uno de los puntos que
despertd gran interés entre los visitantes fue el la-
boratorio de Fenzi en Buenos Aires, Unico en
Sudamérica, que ya se ha posicionado como un
referente para ensayos técnicos y certificacion
de procesos. Su aceptacion fue muy destacada,
tanto entre clientes locales como regionales, re-
forzando la importancia de contar con un espa-
cio de innovacion y control de calidad cercano a
la industria.

Asimismo, Romano remarco el fuerte compromiso
de los clientes en continuar participando de los pro-
gramas de capacitacion que impulsa la compania
y en mantener el uso de insumos de primera cali-
dad para la produccion de DVH, conscientes de que
la excelencia en materiales es clave para garantizar
la durabilidad y la reputacion de sus productos.

En el stand, los visitantes pudieron conocer en de-
talle una completa gama de productos, entre ellos:

X Butylver: sellador primario de butilo, con
maxima barrera contra humedad y gases.

X Thiover: sellador secundario de polisulfu-
ro, de minima pérdida de gas y excelente
aislacion térmica.

X Poliver: sellador secundario de poliureta-
no, formulado para mantener la integridad
del DVH alo largo del tiempo.

® Hotver A+ sellador termoplastico recicla-

ble, ideal para ventanas de alta eficiencia
energética.

X Butylver TPS: espaciador termoplastico 3
en 1 (espaciador, sellador y desecante) de
precision milimétrica.

X Multitech y Chromatech Ultra: perfiles
warm edge de Ultima generacion, que me-
joran la eficiencia energética y reducen la
condensacion.

La participaciéon de Tecglass, la division del grupo
especializada en impresion digital sobre vidrio,
sumo innovacion en aplicaciones arquitectonicas,
automotrices y decorativas, mostrando tecnolo-
gias que amplian las posibilidades de disefio.
Finalmente, Pablo Soifer, managing director,
expreso: «Queremos agradecer a todos nuestros
clientes y amigos por visitarnos durante estos dias
y reconocer especialmente a nuestro gran equi-
po: unidos somos mas fuertes. Esta feria reafirma
nuestro compromiso con la innovacion, la calidad y
la sostenibilidad que nos distinguen a nivel global.
Préxima parada: VITRUM 2025».

Con mas de 80 arios de trayectoria, presencia en
18 plantas y clientes en mas de 80 paises, Fenzi
Group se consolida como aliado estratégico para
la industria del vidrio, aportando soluciones confia-
bles y sostenibles, certificadas bajo estrictas nor-
mas internacionales.
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El Rulero de Palermo:
brutalismo, vidrio

y memoria en

El eternauta

La historia de una obra arquitectonica
que nunca paso desapercibida

En la cartografia arquitectonica de Buenos Aires hay

edificios que trascienden la funcién para la que fue-
ron concebidos. No son solo viviendas, oficinas o estruc-
turas de hormigon, sino que se convierten, ademas, en
simbolos que marcan una época, condensan una estética
y, a veces, llegan a transformarse en piezas de la cultura
popular. Tal es el caso de la Torre Dorrego, mas conoci-
da como el «Rulero de Palermo», una obra emblematica
del brutalismo argentino que, mas de medio siglo después
de su construccion, recobré notoriedad al aparecer en la
serie de Netflix El eternauta, basada en la historieta in-
mortal de Héctor German Oesterheld.
La Torre Dorrego, proyectada entre 1968 y 1971 por los ar-
quitectos Luis T. Caffarini, Alfredo Joselevich y Alber-
to Ricur, fue impulsada por la cooperativa C.A.P.A.Y.B.I.,
destinada a proveer vivienda a jefes y oficiales de las
Fuerzas Armadas. Sus 102 metros de altura y 30 pisos
se erigen en la avenida Dorrego al 2700, en el limite entre




Palermo y Las Caifiitas, y esta rodeada de areas
verdes, el Campo de Polo y el Regimiento de
Patricios. Su planta semicircular en forma de
corona es la clave de su genialidad: todos los
departamentos gozan de vistas equivalentes,
acceso a luz natural y cercania a los ascenso-
res. La torre ocupa solo un 25 % del terreno, li-
berando el resto para jardines y espacios comu-
nes, una decision que anticipé debates urbanos
actuales sobre densidad y calidad de vida.

El edificio cuenta con 240 departamentos dis-
tribuidos en plantas circulares, dos subsuelos,
planta baja y entrepiso. La disposicion radial
garantiza que ningin ambiente quede rele-
gado en luz o ventilacién, un concepto avan-
zado para la época. Cada piso dispone de un
nucleo central de circulacion con ascensores y
escaleras, alrededor del cual se organizan las
viviendas. Esta estrategia no solo mejora la efi-
ciencia del espacio, sino que crea un equilibrio
estético que refuerza su caracter iconico.

El brutalismo porteio encuentra en esta torre
una de sus expresiones mas potentes. El hormi-
gon armado a la vista le otorga una presencia
imponente y casi escultorica, mientras que la
geometria regular de los aventanamientos ge-
nera un ritmo visual que refuerza su caracter
monolitico. Pero no todo es masa y solidez; la
insercion de grandes panos vidriados intro-
duce un contrapunto que equilibra la rudeza
del hormigén con la transparencia y la apertu-
ra hacia el entorno. Ese didlogo entre opacidad
y transparencia, entre peso vy liviandad, define
buena parte de la poética brutalista y convierte
al vidrio en un actor fundamental.

En términos técnicos, los ventanales cumplen
con la funcion de iluminar, ventilar y abrir los es-
pacios al exterior. Sin embargo, en el plano cul-
tural adquieren una dimensién simbdlica ines-
perada gracias a su aparicion en El eternauta.
En la serie, esas superficies vidriadas se trans-
forman en pantallas narrativas: desde adentro,
los personajes observan un Buenos Aires de-
vastado por la nevada mortal. El vidrio funciona,
entonces, como frontera dramatica, separan-
do la intimidad del hogar de la amenaza exte-
rior, a la vez que conecta ambas realidades, re-
cordandonos que la proteccion nunca es abso-
luta. Asi, el material que en la vida cotidiana es
simbolo de confort y bienestar, se convierte en
metéafora de fragilidad y exposicion.

El vinculo entre el edificio y la obra de Oester-
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held se intensifica al recordar que su viuda, Elsa
Sanchez, vivio en uno de los departamentos de
la torre. Ese detalle biografico convierte al «Ru-
lero» en mucho mas que un teldn de fondo para
la ficcién: lo transforma en un espacio atravesa-
do por la memoria y la historia, en una caja de
resonancia cultural que aloja no solo cuerpos y
objetos, sino también relatos y simbolos.

Hoy, con mas de cincuenta anos de vida, la To-
rre Dorrego mantiene intacta su impronta. En
el mercado inmobiliario contintia siendo
un referente por su disefo, su ubicacion y

38 vidriotecnia

su caracter arquitecténico, pero lo que real-
mente la distingue es su capacidad de per-
manecer en el imaginario colectivo. La re-
ciente revalorizacion que le otorgé El eternau-
fa no hizo mas que confirmar lo que muchos
portefios ya sabian, que no es un edificio mas,
sino un hito urbano cuya silueta semicircular
de hormigén y vidrio forma parte de la identi-
dad visual de Buenos Aires. Un recordatorio
de aquella ciudad que se animo a experimen-
tar con nuevas formas y que, a través del arte y
la ficcion, sigue proyectandose hacia el futuro.
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Nuevos Puntos de
Venta Select en VASA

El reconocimiento a los embajadores
dentro la planta de la compariia

El 21 de agosto tuvo lugar una jornada es-
pecial en la planta de Llavallol de VASA
para distinguir a los nuevos integrantes de
su programa «Punto de Venta Select».

El programa reconoce a los puntos de venta
que actuan como verdaderos embajadores
de la marca, destacandose por su fideli-
dad, su participacién en las iniciativas de
la empresa y por las referencias positivas
de sus clientes y proveedores. Su labor es
fundamental para construir confianza y for-
talecer la presencia de VASA en el mer-
cado.

Durante el evento, los nuevos miembros

tuvieron la oportunidad de realizar una vi-
sita a las instalaciones de la compaiia.
También asistieron a una disertacién so-
bre confeccion de presupuestos a cargo de
Gustavo Martos, profesor de la Universi-
dad Catdlica Argentina. Paralelamente, el
equipo del area comercial expuso los prin-
cipales ejes del programa y analizé la situa-
cion actual y las perspectivas del mercado.
La jornada se caracterizé por ser un valio-
so espacio de relacionamiento en el que
los distintos actores del sector pudieron
compartir experiencias e inquietudes. La
ceremonia culmind con la entrega de los
reconocimientos a cada uno de los nuevos
Puntos de Venta Select.

vasapuntos+

iEs el programa de
beneficios que
premia tus compras!

profilit [EER |4
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NorthGlass
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North Glass, lider mundial en
soluciones para
procesamiento de vidrio.

Mas de 5000 hornos de
templado fabricados y mas
de 250 en America Latina.

La mejor calidad de vidrio
templado plano y curvo,

presentes en las obras mas
emblematicas del mundo.

news@fdsglass.com ) ©@FDSglass
&) USA: +1(954) 842 3694 @ www.fdsglass.com
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Bestchem: 40 anos
liderando el mercado del
vidrio y los cerramientos

Cuatro décadas de compromiso, innovacion
y espiritu familiar

Bestchem celebra este afio cuatro décadas de
trayectoria ofreciendo adhesivos, espumas, sella-
dores, equipos para el procesado del vidrio e in-
sumos para la fabricacion de DVH y muro cortina.
Su fundador, Jorge Besteiro, recuerda coémo co-
menzé todo: «En 1981 dejé mi carrera ejecutiva
para independizarme. Asi nacié Adhesil, con la
idea de ofrecer no solo los mejores productos,
sino también el mejor servicio. En 1985 logramos
la representacion exclusiva de Bayer Alema-
nia para su linea de siliconas. Ahi naci6 Best-
chem S.A. con el slogan “Calidad Bayer, servicio
Bestchem”». Esto le gener6 a la empresa el pri-
mer gran desafio, que fue consolidar un equipo de
vendedores para cubrir todo el pais.

Ya en 1998, Bestchem fue reconfirmada como
distribuidor de GE USA Silicones, un paso deci-
sivo para su crecimiento. En 2015, y bajo la presi-
dencia de Sebastian Besteiro, la firma mudd su
operacion a una planta industrial de 3.000 m? en
el Parque Industrial de Burzaco, consolidando su
liderazgo en el mercado.

«Pasamos de 450 a 3.000 metros cuadrados y
logramos liderar las ventas de selladores, in-
cluso frente a multinacionales. Hoy abastecemos
de forma integral al mercado del vidrio plano y la
ventana, con productos desde uso diario para fe-
rreterias hasta lineas de gran envergadura para la
construcciony», destaca Sebastian.

Jorge afirma que otro de los puntales principa-
les tiene que ver con valores que perduran:;

Best

I The Best Option

«Cumplimos siempre con nuestros proveedores,
incluso en la crisis del 2001. Esa coherencia nos
fortalecid». En la misma linea, Sebastian sefiala:
«Nuestro diferencial es la vocacion de servicio
y la calidad sostenida en el tiempo. Escuchar al
cliente y acompanarlo técnica y comercialmente
es parte de nuestro ADN».

El significado de los 40 afios y la mirada a futuro
Consultado por este nuevo aniversario, Jorge no
duda y dice que «este aniversario es el resultado
del trabajo en equipo, del liderazgo de Sebas-
tidn y del apoyo incondicional de nuestros pro-
veedores. Ahora, el desafio es crecer sin perder
solidezy.

Sebastian, por su parte, refuerza el sentido de
resiliencia de la compania: «Hemos atravesado
muchas crisis en estas décadas, pero siempre
supimos adaptarnos. Hoy seguimos mirando ha-
cia adelante con el mismo compromiso de siem-
pre. Hoy estamos incorporando tecnologia, su-
mando nuevos productos y ampliando nues-
tra fuerza comercial para responder a un merca-
do cada vez mas exigente».

Ademas, ambos se muestran muy agradecidos
y esperanzados con el porvenir de la compania.
Jorge indica que «aunque Bestchem ha madu-
rado, sigue joven en espiritu», y Sebastian cierra:
«Gracias a nuestros clientes por su confianza, y
a nuestro equipo humano, que es el corazén de
esta empresa. Muchos llevan décadas con no-
sotros y son parte de nuestra identidad. Sin ellos,
esta historia no seria posible».
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Nuevos Puntos de
Venta Select en VASA

La nueva propuesta redefine la experien-

cia de ducha con opciones personaliza-
bles y la calidad de siempre
La nueva Mampara Blindex Fija es la gran
tendencia en cerramientos de bafo. Con un
disefo simple y practico, aporta un estilo mini-
malista sin resignar prestaciones ni opciones
de personalizacion.
Disponible en una amplia variedad de vidrios
transparentes y traslucidos, con alternativas de
colory textura, permite, ademas, elegir diferen-
tes terminaciones para la perfileria: anodizado
brillante, mate o negro semimate.

Su flexibilidad de aplicacion incluye versio-
nes para instalar sobre bafiera o directamente
al piso, con anchos de hasta un metro y alturas
de hasta dos metros.

La seguridad, factor clave en un espacio de
uso cotidiano y vulnerable, esta garantizada por
la trayectoria de la marca Blindex, lider indiscuti-
da en vidrios de seguridad desde hace mas de
50 afios.

De facil instalacion y sencillo mantenimiento, la
Mampara Blindex Fija combina practicidad, es-
tética y confiabilidad, convirtiéndose en una
solucién ideal para bafios contemporaneos.

La confianza
tiene nombre

FDS Corporation, una de las
companias mas representativas
en la industria del vidrio, es ahora
Distribuidor para Latinoamérica
v Representante Exclusivo en
Argentina de una de las mejores
marcas en la industria del vidrio:

"BO VONE

MADE IN-EXCELLENCE

Y

Q’ FDS Glass

Corporation

Distribuider para Latinoamérica
Representante Exclusiva en Argentina

© sales@fdsglass.com ) UsA +(954) 842 3694 @ orosglass

Y9 sovone

@ wwwifdsglass.com
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DVH premium: cuando
la calidad depende de
mas que buenos insumos

Bestchem combina insumos, equipamien-
to y asesoria para garantizar vidrios aislan-
tes que cumplan con las maximas prestacio-
nes

En la fabricacion de doble vidriado hermético
(DVH), la calidad de los insumos es fundamen-
tal, pero no suficiente. Alcanzar un producto
final premium depende también de la correc-
ta seleccién de materiales, procesos y equipa-
miento, asi como del acomparnamiento técnico
durante todas las etapas de produccion.

Por eso, si bien los insumos que Bestchem
provee a la industria cumplen con los mas al-
tos estandares, cada fabrica cuenta con dife-
rentes procesos y criterios de armado, lo que
genera multiples configuraciones posibles,
cada una con variadas exigencias técnicas
y de equipamiento, y en ese contexto, Best-
chem acompafa a los fabricantes, adap-
tando soluciones a cada necesidad para ase-
gurar el cumplimiento de las prestaciones del
producto final.

En ese sentido, los sistemas mas utilizados
para DVH son el espaciador hueco y el es-
paciador flexible, regulados por las Normas
IRAM 12598-2 y 12598-3. Cada uno requiere
una cuidadosa seleccion de selladores pri-
marios y secundarios, definiendo asi la per-
formance final del vidrio aislante.

Asimismo, el método de elaboracion puede va-
riar segun el volumen de produccién, desde
procesos manuales hasta lineas robotiza-
das. Lo importante no es el grado de automa-
tizacion, sino que el producto cumpla con las
exigencias de uso para las que fue disefado.
Cada una de estas etapas de produccion de

DVH requiere productos de alta calidad y so-
porte técnico especializado, y ahi es donde
Bestchem marca la diferencia. Estas etapas
son:

X Corte del vidrio: medidas, toleran-
cias, lubricantes de corte y calidad de
bordes.

X Lavado: control del agua de lavado y
aplicacion de aditivos.

X Espaciador: corte, armado, desecan-
te, medidas, adherencia.

X Ensamblado: mesas de trabajo, pren-
sas y lineas de armado.

X Sellador primario: aplicacion de buti-
lo y equipos de sellado.

X Sellador secundario: seleccion del
sellador, equipos aplicadores.

X Manipuleo y almacenamiento: correcta
verticalizacién y caballetes adecuados.

Bestchem no solo provee insumos para distin-
tos sistemas y configuraciones, sino también
equipos para diversas escalas de produc-
cion. La oferta incluye desde lineas de ar-
mado manual para espaciadores organicos y
warm edge hasta lineas robotizadas de ultima
generacion (mesas de corte, lavadoras, pulido-
ras verticales, prensas y equipos de logistica).
Ademas, ofrece asesoramiento técnico inte-
gral, desde la seleccion del sistema adecua-
do hasta la instalacién, capacitacién y servicio
postventa, garantizando eficiencia, precision y
resultados confiables.

Con tecnologia de vanguardia y un compromi-
so permanente con la industria del vidrio, Best-
chem se posiciona como el socio ideal para
alcanzar un DVH de calidad superior.

47
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Kalciyan recibe

el horno de vidrio
curvo mas avanzado
de Argentina

La compariia marca un nuevo hito en la historia del rubro

Los primeros dias de septiembre marcaron un antes y un des-
pués para Kalciyan Tecnologia del Vidrio y para toda la industria
del vidrio en Argentina. La compaiiia recibié en su planta del Parque
Industrial de Pilar un horno de vidrio templado curvo de ultima ge-
neracion, desarrollado por la firma NorthGlass.
El equipamiento, que llegd en doce contenedores, representa la mayor
inversion de los ultimos anos de la empresa y permitira producir en el
pais vidrio curvo de alta performance, con curvaturas precisas des-
de 1000 mm y con estandares de calidad internacional.
«Este horno nos abre las puertas a un mercado nuevo que brinda
grandes oportunidades de disefio a los arquitectos y profesionales. Es
una apuesta a la innovacion y a la arquitectura de vanguardia he-
cha en Argentinay, sefiald Agustina Kalciyan.
La nueva tecnologia posibilitara que arquitectos y desarrolladores loca-
les especifiquen vidrio curvo en proyectos de gran escala, combi-
nando disefo, seguridad y eficiencia energética.




Premio Muchtek
Arquitectura
2025-2026

Se lanza la primera etapa del certamen
que premia a quienes piensan la arquitec-
tura desde las aberturas

Muchtek, empresa lider en Argentina y Lati-
noamérica en la elaboracion y comercializa-
cion de perfiles para aberturas y productos
arquitecténicos de PVC, celebra la segunda
edicion del Premio Muchtek Arquitectura.
En esta oportunidad, se desarrollara en tres
etapas, dandole a cada una de las categorias

que componen el certamen un plazo exclusivo
para presentar los proyectos. De esta manera,
también se dividira la entrega de premios en
tres etapas diferentes.

Bajo esta modalidad, se convoca inicialmente
a arquitectos, estudios, desarrolladores y
talleres elaboradores certificados que com-
ponen su red a presentar sus proyectos en la
categoria «Arquitectura Comercial e Institu-
cionaly». El plazo de presentacion se extiende

hasta el 24 de octubre y la entrega de pre-
mios sera a fines de noviembre.

En una segunda etapa se abrira la convocato-
ria para la categoria de proyectos de «Arqui-
tectura Multifamiliar», y en la tercera, la de
«Arquitectura Unifamiliar».

Los ganadores del primer premio en las tres
categorias viajaran a Espana junto a Muchtek
para participar de la Semana Internacional
de la Construccién en la ediciéon 2026 de




VETECO, una de las exposiciones mas relevantes de la industria que
se celebrara en Madrid, donde se presentaran todas las tendencias en
arquitectura y construcciéon del mundo.

Karina Poliak, gerenta de Marketing y Comunicacioén, asegura que:
«El Premio Muchtek Arquitectura busca inspirar, visibilizar y difundir la
importancia de la luz natural en la arquitectura. Estamos muy con-
tentos de lanzar la segunda edicién de este premio y descubrir que hay
muchas obras en toda Latinoamérica proyectadas y pensadas para ser
mas sostenibles, priorizando la eficiencia energética, favoreciendo el in-
greso de luz solar por mas cantidad de horas, con todos los beneficios
que aquello conlleva para una vida mas confortable y sostenible a largo
plazo».

El certamen aceptara aquellos proyectos con obras finalizadas y en
proceso. Se premiara una obra por categoria, y las presentaciones pue-
den ser de caracter individual o como integrante de distintos equi-
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La Casa del Vidrio apuesta
a la innovacion con un
nuevo horno de templado

La Casa del Vidrio, referente del sector en
San Juan con mas de cuatro décadas de
trayectoria, acaba de dar un paso clave en su
crecimiento: incorporé un horno de templado de
ultima generacion a su planta. La decision, ex-
plican en la empresa, responde a la necesidad
de elevar los estandares de seguridad y calidad
en un mercado cada vez mas exigente, al tiem-
po que fortalece su capacidad de produccion
local. La firma ya contaba con un horno de tem-
plado vertical y ahora suma un moderno horno
horizontal, lo que amplia notablemente sus po-
sibilidades técnicas y de produccion.

La Casa del Vidrio surgié, como en tantos
casos, de una idea y un suefio. Su fundador,
Juan Marquez, era empleado bancario pero
su espiritu inquieto y emprendedor lo llevd a
buscar un camino propio: después de su ho-
rario laboral salia con algunos vidrios a reali-
zar colocaciones a domicilio. El suefo crecié
y la demanda de trabajo lo obligo a tomar una
decision dificil: dejar su empleo en el banco y
dedicarse de lleno a su emprendimiento. Con
el apoyo de su esposa, y pensando en el fu-
turo de sus pequefos hijos, se animé a abrir
su propio comercio. Hoy, con 40 afios de pre-
sencia en el mercado sanjuanino, son justa-
mente esos hijos —los hermanos Marquez—
quienes continuan con la empresa y lograron
posicionarla como una de las vidrierias mas
importantes de la region.

El templado es un proceso térmico que multi-
plica la resistencia del vidrio y, en caso de ro-
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tura, lo fragmenta en pequefos trozos no cor-
tantes, reduciendo el riesgo de lesiones. Se
trata de un requisito indispensable para apli-
caciones como fachadas, barandas, mampa-
ras y puertas, donde la seguridad estructural
es fundamental. Con este nuevo equipo, La
Casa del Vidrio podra ofrecer vidrios templa-
dos fabricados en San Juan, acortando pla-
zos de entrega, reduciendo costos logisticos
y ampliando su oferta de soluciones de alta
prestacion.

“Esta inversion no es solo un salto tecnolé-
gico, sino también una manera de reafirmar
nuestro compromiso con la innovacién vy la
satisfaccion de nuestros clientes”, destacan
desde la firma, conducida hoy por los herma-
nos Marquez, herederos de la vision empre-
sarial de su padre.

La empresa ya venia marcando la diferencia
con productos certificados como el Doble Vi-
driado Hermético (DVH) dentro de la red CLI-
MANET, que garantiza diez afos de durabi-
lidad. Ahora, con el nuevo horno horizontal,
abre la posibilidad de procesar vidrios espe-
ciales de control solar, acusticos, térmicos y
decorativos, ampliando su abanico de pro-
puestas para obras residenciales, comercia-
les e institucionales.

La Casa del Vidrio confirma asi que, en el
competitivo mundo del vidrio plano, la inno-
vacion constante y la apuesta por la tecnolo-
gia son las claves para seguir siendo un actor
protagdnico en la regidn cuyana.

" nuestra linea de equipos 'ALCON-GLASS' a

ALCON-GLASS

Desarrollo & Innovacion para sus procesos

ALCON-GLASS SRL es una empresa de
magquinarias para el proceso y logistica del
vidrio.

Contamos con un equipo de profesionales
apasionados por la investigacion, la
tecnologia y el desarrollo, que mantiene

la altura de las grandes marcas de
renombre mundial.

Nuestros procesos de manufactura se
encuentran rigurosamente alineados con
los estandares internacionales y estan
apuntados a la mejora constante del
producto, respaldandonos siempre en el
servicio personalizado de atencién al cliente
que garantizamos a las grandes empresas
argentinas que ya confian en ALCON-
GLASS.
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Cafferata 2948 (S2003EED)

Rosario - Santa Fe

+54 341 238-7992 / +54 9 341 365-8484
alcon@alcon-glass.com.ar




Transformamos el vidrio
en soluciones
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m Martorelli s.a.

Distribuidores oficiales de VA S A
Vidrios cristales y espejos

Fabricacion doble vidriado hermético climanet

Av. E. Zeballos 3172, Castelar
Tel: 4623-7711/ 11 5121-9657

Av. J. M. de Rosas 3412, San Justo
Tel: 4651-1227 / 7870

@ Info@martorell.i.com.ar
www.martorelli.com.ar 1 1 —61 95_ 1 935
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